[bookmark: _6lwiy3e29bn7]Définir ma proposition de valeur
Utilisez ce canevas pour clarifier et articuler la proposition de valeur unique de votre marque. Répondez à chaque section pour définir comment votre entreprise crée de la valeur pour ses clients !
Nom de la Marque : __________________________

[bookmark: _16efzp1reny6]1. Segment de clients
Décrivez vos groupes de clients cibles. Qui sont-ils ? Quels sont leurs besoins, comportements, et caractéristiques démographiques ?
Exemple : Jeunes professionnels âgés de 25 à 35 ans, vivant en milieu urbain.

[bookmark: _8kohdh4mf88e]2. Problèmes des clients
Identifiez les problèmes ou les besoins spécifiques de vos clients que votre produit ou service peut résoudre.
Exemple : Difficulté à gérer le temps efficacement.

[bookmark: _f7kwxp89x1qj]3. Solutions proposées
Décrivez comment votre produit ou service répond aux problèmes ou besoins des clients identifiés dans la section précédente.
Exemple : Application mobile pour planifier la journée et suivre les tâches.

[bookmark: _232vf93ag50g]4. Bénéfices clés
Quels sont les avantages principaux que vos clients obtiendront en utilisant votre produit ou service ?
Exemple : Augmentation de la productivité quotidienne.

[bookmark: _igxphtd4dn7c]5. Différenciation
Expliquez comment votre marque se distingue des concurrents. Pourquoi les clients devraient-ils vous choisir ?
Exemple : Interface utilisateur plus intuitive et personnalisable que celle des concurrents.
[bookmark: _td2fdakm60rd]6. Canaux de distribution
Indiquez les moyens par lesquels vous allez atteindre vos clients et distribuer votre produit ou service.
Exemple : Application téléchargeable sur les stores, publicité sur les réseaux sociaux.

[bookmark: _bwymoueawi1i]7. Relation client
Décrivez la relation que vous établirez avec vos clients. Comment allez-vous interagir avec eux ?
Exemple : Service client disponible 24/7 via chat et email.

[bookmark: _3ow2xwgfe9oe]8. Sources de revenus
Indiquez comment votre entreprise générera des revenus. Quels seront les principaux flux de revenus ?
Exemple : Abonnement mensuel à l'application, achats intégrés.



